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WAS SIE ERWARTEN KONNEN

+25% +30%

Steigerung der Verbesserung
Besucherbindung der
und der Werbeeffizienz
Konversionsrate
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WORDEGO

Wordego ist eine KI-gestutzte Besucheranalytik-Plattform, die Besucher in Echtzeit nach ihrem
Kundenwert in die Kategorien Gold, Silber, Bronze und Kupfer segmentiert. Diese Echtzeit-
Segmentierung ermaéglicht es Online-Geschdften, Besucher mit hohem Wert (Gold und Silber)
wdhrend des Website-Besuchs und Uber Werbeplattformen mit personalisierten Angeboten
anzusprechen, wéhrend Werbeausgaben fir Besucher mit niedrigerem Wert (Bronze und Kupfer)
reduziert werden. Dieser einzigartige, gezielte Ansatz steigert die Konversionsrate um Uber 25% und
verbessert die Werbeeffizienz um bis zu 30%.

INNOVATION

HERAUSFORDERUNG

In der heutigen wettbewerbsintensiven digitalen Landschaft haben es Online-Unternehmen schwer,
Website-Besucher zu identifizieren und zu binden. Traditionelle Analysetools bieten keine Echtzeit-
und personalisierten Einblicke, was zu geringer Bindung und niedrigen Konversionsraten fahrt.
Dadurch tatigen nur etwa 2% der Website-Besucher einen Kauf oder werden zu Leads.

LOSUNG

Die Kl-Algorithmen von Wordego identifizieren die Kaufkraft und Konversionswahrscheinlichkeit
jedes Besuchers, sobald er auf der Website landet. Basierend auf diesen einzigartigen Erkenntnissen
bewertet Wordego in Echtzeit den Kundenwert jedes Besuchers und segmentiert sie in die
Kategorien Gold, Silber, Bronze und Kupfer.

Diese Besuchersegmentierung ermoglicht es Online-Unternehmen:

Konversionen zu steigern: Nutzen Sie die Besucheranalysen von Wordego, um hochrangige
Besucher (Gold und Silber) mit personalisierten Angeboten, Aktionen und Interaktionen wdhrend
ihrer Website-Besuche anzusprechen. Indem Sie sich auf Besucher mit gréRerer Kaufkraft und
héherem Konversionspotenzial konzentrieren, kénnen Sie die Konversionsrate um Uber 25% steigern.
Werbeeffizienz zu optimieren: Nutzen Sie die Zielgruppenanalysen von Wordego, um Anzeigen auf
hochwertige Zielgruppen (Gold und Silber) und deren &hnliche Zielgruppen auf Plattformen wie
Google, Facebook, Instagram, Criteo und TikTok auszurichten, wdhrend Sie Werbeausgaben fur
weniger wertvolle Zielgruppen (Bronze und Kupfer) minimieren. Dieser zielgerichtete Ansatz kann
die Werbeeffizienz um bis zu 30% verbessern.

LEISTUNG

Die KI-gestutzten Erkenntnisse von Wordego zeigen, dass Gold-Besucher im Durchschnitt etwa 10%
des Website-Traffics ausmachen, aber Uber 40% der Konversionen oder Einnahmen generieren.
Umgekehrt sinkt dieser Beitrag mit abnehmendem Kundenwert von Gold Uber Silber bis hin zu
Bronze und Kupfer erheblich. Beispielsweise machen Kupfer-Besucher etwa 40% des Traffics aus,
tragen jedoch weniger als 10% zu den Konversionen oder Einnahmen bei.

Ohne die Kundenwertsegmentierung von Wordego fehlen Websites die Einblicke, um zwischen
hochwertigen und weniger wertvollen Besuchern zu unterscheiden. Infolgedessen werden alle
Website-Besucher und Werbezielgruppen gleichermalRen angesprochen, was die Marketing- und
Werbekosten erheblich in die Hohe treibt.

Wordego dndert diesen Ansatz, indem es Unternehmen ermdglicht, ihre Bemuhungen auf
hochwertige Segmente wie Gold und Silber zu konzentrieren und gleichzeitig Ressourcen fur
weniger wertvolle Segmente wie Bronze und Kupfer zu minimieren. Diese gezielte Strategie steigert
die Konversionen um Uber 25% und verbessert die Werbeeffizienz um bis zu 30%.

INTEGRATION

Die Integration von Wordego in eine Website ist ein nahtloser Prozess, der keinen technischen
Aufwand erfordert. FUr universelle Websites oder E-Commerce-Plattformen integriert unser Team
Wordego durch Hinzufigen eines einzeiligen JavaScript-Codes zu Google Tag Manager. FUr
Shopify-basierte Shops kann Wordego direkt Uber den Shopify App Store installiert werden und
integriert sich automatisch in Sekundenschnelle.

Nach der Integration teilt Wordego Echtzeit-Besucheranalysen Uber Datenebenen oder lokale
Cookies mit der Website und Uber benutzerdefinierte Ereignisse mit Werbeplattformen. Diese
Besucher- und Zielgruppendaten kénnen leicht genutzt werden, um hochwertige Besucher und
Zielgruppen, einschlieRlich d&hnlicher Zielgruppen, auf Websites und Werbeplattformen
anzusprechen.

PREISE

Wordego bietet ein flexibles, verkehrsbasiertes Preismodell, das auf Unternehmen jeder GréRe
zugeschnitten ist, von Startups bis hin zu grofsen Unternehmen. Mit gestaffelten Preisen basierend
auf dem monatlichen Website-Traffic ermdglicht Wordego jedem Unternehmen, einen Plan
auszuwdhlen, der seinem Volumen und Budget entspricht, und gleichzeitig Transparenz und
Skalierbarkeit ohne unerwartete Kosten gewdhrleistet.



